Тема 10. Издержки и прибыль предприятия.

1.Трактовка издержек производства разными экономическими школами. Альтернативные теории издержек производства.

2.Классификация издержек в современно экономической литературе. Структура издержек фирмы.

3. Динамика издержек производства в краткосрочном и долгосрочном периоде.

4. Доходы и прибыль предприятия.

1.Трактовка издержек производства разными экономическими школами. Альтернативные теории издержек производства.

Издержки производства — это выраженные в денежной форме затраты фирмы, связанные с приобретением факторов производ​ства и их использованием.
   Существует два подхода к определению издержек, в основе которых ле​жит разное отношение к обороту капитала.
Оборот капитала можно оценивать в прошедшем времени, как состоявшийся процесс. В этом случае имеет место бухгалтерский подход к определению издержек. Но оборот капитала можно рассматривать и с точки зрения будущего фирмы, это — экономический подход. Следовательно, бухгалтерский подход означает расчет уже сложившихся издержек, подведение ито​гов деятельности фирмы, определение реальных издержек. Экономический подход — это формирование издержек, выявление путей их оптимизации. Оба подхода одинаково необходимы для любой фирмы, но каждый из них выполняет свою особую функцию.
Функциональное отличие бухгалтерского и экономического подходов к определению издержек проявляется в определении видов, состава и величины издержек.
Бухгалтерские издержки включают следующие статьи расхо​дов, относящихся к производству: амортизация, материальные за​траты, затраты на оплату труда, отчисления на социальное стра​хование.
   Экономические издержки отличаются от бухгалтерских, преж​де всего тем, что выражают разные варианты использования средств фирмы. У фирмы всегда есть выбор в использовании средств: можно вложить деньги в производство и получать при​быль; можно поместить их в банк под проценты. При этом одина​ковые затраты капитала будут давать разные результаты. Так, в системе экономических расчетов появляются альтернативные из​держки. Альтернативные издержки, или издержки выбора, — это денежные затраты, связанные с упущенными возможностями наилучшего использования ресурсов фирмы (издержки упущен​ных возможностей). Альтернативные издержки выражаются в цене наилучшей доступной возможности. Оптимальный вариант издержек выполняет роль своеобразного ориентира коммерческой дея​тельности фирмы. С ним она сравнивает и свои бухгалтерские издержки.
   Хотя альтернативные издержки являются денежными расхо​дами фирмы, они не всегда совпадают с последними. Например, фирма может купить ресурсы у государства по твердой цене. Цена этих ресурсов является бухгалтерскими издержками. Однако на рынке эти же ресурсы имеют свободные, более высокие цены. За​траты на ресурсы по свободным ценам и составят для фирмы аль​тернативные издержки. Другой пример, когда фирма может при​обрести часть ресурсов по свободным рыночным ценам («явные» денежные издержки), а другая часть ресурсов, вовлеченных в производство, является собственностью фирмы («неявные» издерж​ки). Альтернативные издержки в данном случае равны сумме «яв​ных» (денежных) и «неявных» издержек.
   Таким образом, рассчитывая свои затраты для определения объема производства и, следовательно, предложения, фирма бу​дет ориентироваться на альтернативные издержки, рассматривая именно их (а не бухгалтерские издержки) в качестве фактора, ограничивающего предложение товаров на рынке. Каждая фирма стремится к минимизации альтернативных издержек, поскольку любое их увеличение сокращает прибыль, стимулирующую пред​принимательскую активность.
   Экономические издержки отличаются от бухгалтерских не только своей альтернативностью, но и способов расчета. В эконо​мические издержки производства включается так называемая нормальная прибыль, представляющая собой минимальный до​полнительный доход на авансированную стоимость, получение ко​торого составляет непременное условие деятельности предприятия, бухгалтерские издержки не включают этот важный стоимостной компонент, поскольку выражают не предполагаемую коммерче​скую результативность производства, а реальную, фактически сложившуюся.
   Наконец, экономические издержки отличаются от бухгалтерских своей структурой. Экономические издержки делятся на постоянные и переменные, средние и предельные. Такое деление экономических издержек позволяет проследить процесс их формирования, а следовательно, и оптимизировать его.

2.Классификация издержек в современно экономической литературе. Структура издержек фирмы.

 Экономический подход к определению издержек производст​ва позволяет раскрыть их состав, разное участие структурных элементов в увеличении объема выпуска товаров.
    Постоянные и переменные издержки. В краткосрочном пе​риоде издержки производства могут быть разделены на постоян​ные и переменные.
    Постоянные издержки — это денежные затраты на ресурсы, составляющие постоянные факторы производства. Величина по​стоянных издержек не зависит от объема производства. К ним относятся затраты на эксплуатацию зданий, сооружений и обору​дования, административно-управленческие расходы, арендная пла​та. Постоянные издержки существуют даже тогда, когда фирма ничего не производит, не осуществляет никакого производства. Поэтому постоянные издержки — это невозвратные издержки, создающие основу для возникновения убытков фирмы.
   Переменные издержки — это денежные затраты на ресурсы, составляющие переменные факторы производства. Их величина меняется вместе с изменением объема производства. К ним обыч​но относятся затраты на материалы, сырье, заработную плату.
   Деление издержек на постоянные и переменные условно, а для очень продолжительных промежутков времени отсутствует совсем, так как в этом случае все издержки являются переменными.
    Общие и средние издержки. Сумма постоянных и перемен​ных издержек образует общие, или суммарные, издержки произ​водства. Для фирмы это наименьшие общие денежные затраты, необходимые для производства определенного количества продук​ции. Суммарные издержки увеличиваются по мере роста количе​ства производимой продукции. Поэтому они являются возрастаю​щей функцией объема выпуска (рис. 1).
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  Рис. 1. График функций общих издержек. 

     Однако фирму интересуют не столько общие, сколько средние издержки, так как за увеличением общих издержек может скры​ваться снижение средних, т. е. издержек, приходящихся на еди​ницу продукции. Какова динамика средних издержек? Если объ​ем производства мал, то на него падает вся тяжесть постоянных издержек производства. По мере увеличения объема производст​ва средние постоянные издержки снижаются, а средние перемен​ные возрастают. При этом общие средние издержки будут сни​жаться до тех пор, пока рост средних переменных издержек ней​трализуется снижением средних постоянных издержек. Затем рост объема производства будет сопровождаться ростом общих средних издержек.
      В чем причина увеличения средних переменных издержек по мере увеличения объема производства? Для ответа на этот воп​рос экономическая теория использует категорию предельных из​держек.
Предельные издержки. Предельные издержки — это издерж​ки, которые дополнительно требуются для производства одной дополнительной, сверх определенного объема, единицы продук​ции. Они исчисляются путем вычитания соседних значений об​щих издержек. 
    Предельные издержки полностью отражают закон снижения предельной отдачи фактора производства. Поскольку произво​дительность каждой дополнительной единицы фактора произ​водства оказывается меньше, чем производительность его предыдущей единицы, то и затраты по привлечению этой допол​нительной единицы оказываются больше. Поэтому увеличение объема производства, связанное с вовлечением дополнительных единиц факторов производства, сопровождается ростом предель​ных издержек. До определенного момента эти возрастающие за​траты погашаются ростом суммарной производительности всех используемых единиц данного фактора, что сопровождается ростом средней отдачи и снижением средних издержек. Однако это возможно только при условии что суммарная производительность фактора производства растет быстрее, чем падает отдача от привлечения каждой дополнительной единицы этого ресурса, т.е. внесли снижение средних издержек происходит быстрее, чем возрастание предельных.
    Поэтому решению фирмы об увеличении объема производ​ства всегда предшествует сопоставление предельных и средних издержек. Если предельные издержки ниже средних, то рас​ширение производства приведет к дальнейшему снижению сред​них издержек. Если, напротив, предельные издержки оказа​лись больше средних, то снижение средних издержек возможно только путем сокращения объема выпуска. Минимум сред​них издержек достигается при равенстве средних и предель​ных издержек производства. Соответственно момент наиболее эффективного размещения ресурсов внутри фирмы характери​зуется достижением минимального уровня средних издержек про​изводства. Графически это изображается в виде пересечения кривой предельных издержек в точках минимумов общих и сред​них переменных издержек (график 8).
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    Таким образом, фир​ма должна следить за формированием, не только общих, но также предель​ных и средних издержек, сопоставлять их движение с динамикой предельного и среднего продуктов. И тогда производственная технология фирмы может получить оптимальную структуру, обеспечиваю​щую формирование мини​мальных средних издер​жек производства, высо​кие темпы роста предель​ного продукта, быстрое снижение предельных из​держек труда. 

График 8. показывает зависимость пре​дельных издержек от средних общих и средних переменных издержек.
Также, помимо деления издержек на постоянные и переменные, прямые и косвенные. Необходимо также знать, например, во сколько обошлось заключение контракта. Затраты эти носят название трансакционных. Трансакционные издержки. Их можно было бы определить как издержки экономического взаимодействия. Они включают в себя издержки принятия решений, выработки планов и организации предстоящей деятельности, ведения переговоров с контрагентом о ее содержании и условиях.
Издержки по изменению планов, пересмотру условий сделки и разрешению спорных вопросов, когда это диктуется изменившимися обстоятельствами, — это тоже трансакционные издержки. К ним можно еще добавить потери, возникающие вследствие неэффективности совместных решений, планов, заключаемых договоров и созданных структур, а также неэффективных реакций на изменившиеся условия; неэффективной защиты соглашений. То есть они включают все, что отражается на работоспособности различных способов распределения ресурсов и организации производственной деятельности. 

Каждый хозяйствующий субъект при осуществлении различного рода сделок неизбежно несет трансакционные издержки, хотя, как показывает практика, таковыми их не называет. Тем не менее они напрямую влияют на финансовые результаты, хотя и не все поддаются количественному измерению. 

По мнению специалистов, трансакционные издержки — «хорошие» — необходимы для  ритмичной деятельности предприятия (поиск информации, проведение переговоров, заключение сделки, осуществление расчетов и т. д.). 

«Плохие» — негативно влияют на финансовые результаты. К ним можно отнести издержки на доступ к ресурсам и правам собственности, урегулирование споров с недобросовестными контрагентами, нарушающими  условия сделки, защиту прав собственности, преодоление административно-бюрократических барьеров.

3. Динамика издержек производства в краткосрочном и долгосрочном периоде.

Короткий период — время, в течение которого фирма из​меняет объем производства лишь за счет переменных затрат, а постоянные затраты не изменяются. Возможно изменение лишь степени их загрузки (количество станков, механизмов остается неизменным).
    Чтобы определить совокупные издержки в периоде, необходимо суммировать постоянные и переменные издержки для каждого объема выпуска продукции
Длительный период — это время, в течение которого  фирма настолько изменяет объем производства, что при этом все факторы становятся переменными.
     Каждая фирма стремится достичь состояния равновесия, которое определяется условиями получения максимальной прибыли ( при минимизации затрат).
     Фирмы, стремящиеся осуществлять производство с минимальными издержками, должны использовать переменные  ресурсы в  таких количествах, при которых отношение предельной нормы технологического замещения одного ресурса на другой равно отношению цен этих ресурсов. 
    Долгосрочные средние издержки остаются постоянными, если имеет место «постоянный эффект роста масштаба произ​водства».
Постоянный эффект роста масштаба производства характеризуется тем, что объем выпуска продукции увеличи​вается е той же пропорции, что и затраты ресурсов. 
Убывающий эффект роста масштаба производства вызывает увеличение средних долгосрочных издержек: этот эффект характеризуется тем, что объем выпускаемой продукции увеличивается в меньшей степени, чем затраты ресурсов. То, каким будет эффект роста масштаба производства, зависит от
возможностей для специализации труда и экономии на затратах определенных ресурсов при расширении производства в фирме.
4. Доходы и прибыль предприятия.

Прибыль — один из обобщающих оценочных показателей деятель​ности предприятий (организаций, учреждений). 

Выполняет две важней​шие функции: 

1) характеризует конечные финансовые результаты дея​тельности предприятия, размер его денежных накоплений; 

2) является главным источником финансирования затрат на производственное и со​циальное развитие предприятия. Основной показатель эффективности производства.
    Прибыль — превышение доходов от продажи товаров (услуг) над произведенными затратами (капиталом):
П = Д-И,
где П - прибыль, Д — доходы, И — издержки производства. 

   Валовая (балансовая) прибыль — полученная от всех видов хозяй​ственной деятельности с учетом внереализационных доходов и потерь. Балансовая прибыль — это общая выручка за вычетом внешних издер​жек. Внешние или явные издержки — платежи поставщикам факторов производства и промежуточных изделий.
Пв = Прп + Прф + Пвн,
где Пв — валовая прибыль;
Прп — прибыль от реализации продукции;
Прф — прибыль от реализаций основных фондов, иного имуще​ства предприятия;
Пвн — прибыль от внереализационных операций.
    Прибыль от реализации продукции (работ, услуг) — разница меж​ду выручкой от реализации продукции (без НДС и акцизов) и затратами на производство и реализацию, включаемыми в себестоимость продук​ции:
Прп = Вд - НДС - А - И,
где Вд — выручка (валовой доход) от реализации продукции (работ, услуг);
       НДС — налог на добавленную стоимость;

       А — акцизы;

       И — затраты на производство и реализацию продукции (работ, услуг).
       Прибыль от реализации основных фондов и иного имущества предприятия:
Пр.ф.и. = Вр.ф.и. - Сф.и. *Jипф.,
где Вр.ф.и. — выручка от реализации основных фондов и имуще​ства;
       Сф,и.*Jинф. — стоимость основных фондов, скорректированная на индекс инфляции.
Прибыль от внереализационных операций:

Пвн = Дв- Рв,
где Дв — доходы от внереализационных операций; 

      Рв — расходы на внереализационные операции.
Чистая прибыль — после уплаты из валовой прибыли налогов и других обязательных платежей. Остается в полном распоряжении пред​приятия .

Доходы — важнейший экономический показатель работы предприятий (фирм), отражающий их финансовые поступления от всех видов деятельности, конечным результатом которой выступает произведенная и реализованная продукция (оказанные услуги, выполненные работы), оплаченная заказчиком.
    Валовой доход (ТR) — денежная сумма, получаемая от реализа​ции определенного количества товара (выручки). Он равен цене товара, умноженной на это количество товара:

TR=Q*P.
Средний доход (АR) — цена единицы товара: 

АR = ТR/Q.
Предельный доход (МR) — приращение общего дохода за счет бес​конечно малого увеличения количества произведенной и проданной про​дукции:

MR=∆TR/∆Q.

Прибыль является объектом исчисления и уплаты налогов по установленным ставкам, вследствие чего возникают финансовые отношения предприятия с бюджетом и учреж​дениями.
В настоящее время предприятие из валовой прибыли уплачивает:
—      налог на прибыль (в размере 13 %) в Федеральный бюд​жет, в бюджеты субъектов (область, край, республика) Россий​ской Федерации по ставкам, установленным органами государ​ственной власти субъектов Российской Федерации (но не свы​ше 25 %);
—        налог на превышение фонда оплаты труда (в себестои​мость включается фонд оплаты труда в расчете среднесписоч​ной численности работников в размере шести минимальных окладов, а остальное превышение облагается, по ставке налога на прибыль);
—         налог на имущество (в размере 2 %) от среднегодовой стоимости имущества (налогом облагаются основные средст​ва, нематериальные активы, запасы и затраты, находящиеся на балансе предприятия);
—         налог на содержание жилищного фонда и объектов со​циально-культурной сферы (ставка налога не должна превышать 1,5 % от объема реализации, но не более 3 % прибыли);
—      единый местный налог на содержание милиции, на благоустройство территории, на содержание образовательных  учреждений и другие аналогичные цели (ставка 3 % от 12% установленных законом размеров минимальной месячной ты труда для физического лица, а для предприятия — годового фонда оплаты труда, рассчитанного, исходя из установленного законом размера минимальной месячной труда).
При начислении облагаемой налогом прибыли учитываются льготы по налогу на прибыль.
Чистая прибыль акционерного общества распределяется по схеме: Чистая прибыль = Резервный фонд +Фонд накопления + Фонд потребления.
Чистая прибыль товарищества: Чистая прибыль =  Резервный фонд + Фонд накопления + Фонд потребления + прибыль, распределяемая между учредителями. 

Распределение чистой прибыли предприятия с иностранными инвестициями: Чистая прибыль = Резервный фонд + Фонд накопления + Фонд потребления + прибыль, распределяемая между учредителями.
 Прибыль, распределяемая между учредителями = До​ходы российского участника (чистый доход российского участника  + налог на доход) + доход иностранного участника (чистый доход иностранного участника + налог на доходы).
Резервный фонд создается на случай прекращения деятельности и покрытия кредиторской задолженности.
Фонд накопления представляет собой источник средств предприятия для приобретения основных фондов, формирования оборотных средств, создания нового имущества.
Фонд потребления предназначается для  реализации мероприятий по социальному развитию и материальному поощрению коллектива предприятия.

Рентабельность — показатель эффективности единовре​менных и текущих затрат. В общем виде рентабельность определяется отношением прибыли к единовременным и текущим затратам, благодаря которым получена эта  прибыль. Различают «рентабельность производства» и «рентабельность продукции»,
Рентабельность производства показывает, насколько результативно используется имущество предприятия; она  определяется как процентное отношение годовой  прибыли (балансовой) к среднегодовой стоимости основных фондов и сумме  оборотных средств:

Ро=(Пб/Фо+Фоб)*100%
где Ро — рентабельность производства, %;
      Пб — балансовая прибыль, тыс. руб.;
      Фо — среднегодовая стоимость основных фондов, тыс.
      Фоб — величина оборотных средств, тыс. руб.
Рентабельность продукции показывает результативность текущих затрат; она определяется отношением прибыли от реализации товарной продукции к себестоимости продукции:
Рп = (Пп/Сп)*100%,

где Рп — рентабельность реализуемой продукции (%);
      Пп — прибыль от реализации продукции, тыс. руб., 

      Сп — себестоимость реализуемой продукции. 

   Рентабельность продукции можно определять как в целом по всей продукции, так и по отдельным ее видам. 
